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przygotowywanych na podstawie dostarczonych przez EAF 

case studies (pełnych przykładów)

I. Prace dla specjalistów (nie związane z aplikacjami o środki finansowe z Programów Pomocowych Unii Europejskiej)
1. Przygotowanie materiały marketingowe w celu promocji produktu w wybranej firmie zewnętrznej  lub we własnym przedsiębiorstwie 

2. Przygotować materiały marketingowe w celu promocji usługi w wybranej firmie zewnętrznej lub we własnym przedsiębiorstwie produkcyjnym 

3. Wprowadzić system e-commerce w zaopatrzeniu i dystrybucji produktu w wybranej firmie zewnętrznej lub we własnym przedsiębiorstwie produkcyjnym

4. Wprowadzić system e-commerce w zaopatrzeniu i dystrybucji usług w wybranej firmie zewnętrznej lub we własnym przedsiębiorstwie produkcyjnym

5. Opracowanie pełnej strategii Marketingu osobistego (ścieżki kariery) w celu zdobycia pozycji menedżerskiej w SME (MSP) produkcyjnym na rynku pracy RFN

6. Opracowanie pełnej strategii Marketingu osobistego (ścieżki kariery) w celu zdobycia pozycji menedżerskiej w SME (MSP) usług niematerialnych w RFN

7. Opracowanie pełnej strategii Marketingu osobistego (ścieżki kariery) w celu zdobycia pozycji  menedżerskiej w SME (MSP) handlowym w RFN

8. Opracowanie pełnej strategii Marketingu osobistego (ścieżki kariery) w celu zdobycia pozycji menedżerskiej w dużym koncernie produkcyjnym w Unii Europejskiej 

9. Opracowanie pełnej strategii Marketingu osobistego (ścieżki kariery) w celu zdobycia pozycji menedżerskiej w dużym koncernie usług finansowych  w Unii Europejskiej 

10. Opracowanie pełnej strategii Marketingu osobistego (ścieżki kariery) w celu zdobycia pozycji menedżerskiej w dużym koncernie handlowym w Unii Europejskiej 

II.  Programy Pomocowe Unii Europejskiej 
(przekazywane do rzeczywistej realizacji; pomagamy w znalezieniu partnerów międzynarodowych oraz w kierowaniu projektem)

11. Budowa Joint Venture polskiego podmiotu gospodarczego  z partnerem z UE z grupy SME’s (MSP) z wnioskiem środki pomocowe Unii Europejskiej z Programu JEV (Joint Venture) (dofinansowanie bezpośredniej kooperacja MSP w Unii Europejskiej)

12. Wniosek (aplikacja) o przyznanie środków finansowych Unii Europejskiej z Programu UE Leonardo da Vinci dla projektu - Wymian i Staży

13. Wniosek (aplikacja) o przyznanie środków finansowych Unii Europejskiej z Programu UE Leonardo da Vinci dla projektu - Pilotażowego 

14. Wniosek (aplikacja) o przyznanie środków finansowych Unii Europejskiej z Programu UE Leonardo da Vinci dla projektu – badań i analiz

15.  Monitoring realizacji i rozliczenie Przyznanego projektu Pilotażowego Unii Europejskiej  (w ramach Programu Leonardo da Vinci) 

16. Aplikacja o projekt Unii Europejskiej Budowa Międzynarodowych Sieci Instytucji (Program Leonardo da Vinci II Faza)

· Aplikacja II etapu projektu Budowa Międzynarodowych Sieci Instytucji 

· Monitoring realizacji i rozliczenie zatwierdzonego projektu Budowa Międzynarodowych Sieci Instytucji

17. Wniosek (aplikacja) o przyznanie środków finansowych Unii Europejskiej z programu Phare 2000

18. Wniosek (aplikacja) o przyznanie środków finansowych Unii Europejskiej z programu Phare 2001

19. Wniosek (aplikacja) o przyznanie środków finansowych Unii Europejskiej z programu SAPARD

20. Wniosek (aplikacja) o przyznanie środków finansowych Unii Europejskiej z programu ISPA

21. Przygotowanie do budowy polskiej firmy w Unii Europejskiej wraz z dokumentacją sponsoringu MSP zakładanych w RFN w ramach modelu holdingowego („made in”) 

· z wykorzystaniem ulg podatkowych i subwencji z funduszy federalnych Republiki Fedrealnej Niemiec (rządu centralnego =Bundu)

· z wnioskiem o subwencje z funduszy regionalnych ( rządów Landowych) Republiki Federalnej Niemiec

22. Przygotowanie dokumentacji wnioskowej dla Projektu Badania i Analizy Unii Europejskiej

III. Zabezpieczenie materialne i Akumulacja Kapitału dzięki znajomości  Ustawodawstwa Podatkowego, Prawa Pracy. Ustawodawstwa Socjalne, 

23. Budowa modelu kredytowania i finansowania Joint Ventures

· analiza wiarogodności oferty kredytowej.

· zminimalizować cenę zaopatrzeniowa produktu w oparciu o internetowe agentury cenowe w Niemczech

· rating wiarygodności potencjalnego partnera lub dostawcy

· minimalizacja kosztów biurokratyczno-socjalno-fiskalnych firmy i pracowników poprzez legalna optymalizację międzynarodowej struktury przedsiębiorstwa

24. Budowa modelu e-lokat kapitałowych klientów (osób prywatnych i podmiotów gospodarczych)

· Zanalizować wiarogodność oferty.

· zminimalizować cenę zaopatrzeniową produktu w oparciu o internetowe agentury cenowe w Niemczech

· przeprowadzić analizę (rating) wiarygodności potencjalnego pracodawcy, klienta, partnera lub dostawcy

· zminimalizować rabunek podatkowo socjalny poprzez legalna optymalizacje międzynarodowej struktury przedsiębiorstwa

25.         Budowa  optymalnej struktury holdingowej z wykorzystaniem obszarów niskiego  opodatkowania tzw. oaz podatkowych)

26. Minimalizacja obciążenie podatkowe specjalisty pracującego w Republice Federalnej Niemiec czyli:

· wypełnić formularz zwolnień podatkowych na przewidywane obciążenia i przygotować dokumentacje 

· Zminimalizować dochód netto (zysk) przez legalna maksymalizacje kosztów działalności gospodarczej lub prywatnej (zależnej) działalności  zawodowej

-

Uwaga: Istnieje możliwość dostosowania tematu pracy semestralnej do zainteresowań Studenta
